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OCCITANIE

TPe-PME : remporter un marche
public

Trouvez les bons appels d'offres et construisez une réponse efficace
pour décrocher des marchés

* Formation continue * Durée : 4 heures
* Commercial - Communication * Modalité : Distanciel / Visio
* Tarif: 120 €

Objectifs

* COMPRENDRE et DEMYSTIFIER les marchés publics

* METTRE EN (EUVRE une méthode complete, de la veille au dépbt du dossier
* IDENTIFIER les appels d'offres adaptés a votre activité artisanale

* STRUCTURER une réponse efficace et professionnelle

* VALORISER votre entreprise et votre savoir-faire aupres des acheteurs publics

Tout savoir sur l'accompagnement

Contenu

Comprendre les marchés publics
* Ce qu'est un marché public et un appel d'offres
* Les documents clés: RC, CCTP, CCAP
* Les principes fondamentaux : mise en concurrence, égalité de traitement
* Vous repérer dans un dossier de consultation

Mettre en place une veille efficace
* Identifier les plateformes de veille pertinentes
* Structurer et automatiser votre veille
* Filtrer les appels d'offres adaptés a votre activité

Choisir les marchés adaptés a votre entreprise
* Relier les besoins du marché aux capacités de votre entreprise
* Repérer les informations clés (délais, exigences, capacités requises...)



* Evaluer la pertinence d’'un marché et les risques associés

Décider stratégiquement de candidater (go / no go)
* Utiliser une grille de décision adaptée a votre activité
* Anticiper I'organisation en cas d’'obtention du marché

Structurer une réponse compléte et conforme
* Organiser votre dossier de réponse
* Sécuriser votre candidature administrative
* Construire une offre financiére cohérente
* Rédiger un mémoire technique clair et convaincant

Déposer, analyser et capitaliser
* Préparer et déposer votre réponse sur les plateformes dédiées
* Analyser les résultats et demander un retour
* Capitaliser sur I'expérience pour progresser

Organisation et modalités

Pour qui:
Créateur ou repreneur d'entreprise, dirigeant d'entreprise, salarié, demandeur d'emploi,
personne a titre individuel

Acces:
* Aucun prérequis
* Sous 48 heures avant le ler jour de la formation sous réserve :

* * D'un entretien de positionnement
+ Des effectifs minimum et maximum pouvant étre accueillis

Déroulement:
* Formation 100% a distance
* Contenu de la formation accessible a distance via la plateforme
eformation.artisanat.fr
* Modules de formation, exercices et supports de cours a télécharger
* Un tuteur pédagogique dédié répond a vos questions sous 48h

Accessibilité :
Formation adaptée et accessible aux besoins des personnes en situation de handicap:
condition d'accueil, accés et coordonnées du référent handicap.

Modalités d’évaluation :
* Acquis: questionnaire réalisé en début et fin de formation
* Quiz tout au long de la formation

Tarifs et financement

* 120 € net de taxes
* Financement : Prise en charge possible


file:///htdocs/releases/1.15.0-20261022161557/web/eformation.artisanat.fr
https://www.cma-occitanie.fr/accessibilite
https://www.cma-occitanie.fr/accessibilite

Contact & réservations

Vous souhaitez + d'informations ? Vous souhaitez vous inscrire en ligne ? Découvrez les
prochaines sessions pour cette formation directement sur notre site web : https://
www.cma-occitanie.fr/catalogue/efor-tpe-pme-remporter-un-marche-public-for-01704

Les informations de cette fiche proviennent du site www.cma-occitanie.fr et sont données a titre
indicatif ; elles peuvent étre actualisées sans préavis. La date de derniére mise a jour de cette fiche est le :
29/10/2026. Date d'impression de ce document : 29/10/2026.

Siret : 130 027 931 00455. Consulter nos conditions générales de vente sur notre site internet.

Téléphone : 3006
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